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Es una forma de 
participar dentro de 
mercados fuera de 

Chile, hacia el cono 
sur.

Grandes oportunidades
abre Feria MADEXPO 
Edimca resultó ser una excelente vía para penetrar en el mercado 
ecuatoriano

Vista General Stand LP en Edimca, Madexpo 2005 LP Building Products expuso en Madexpo, 
la feria más importante de Ecuador, orientada 
al sector mobiliario y al rubro de la 
construcción, consiguiendo muy buenos 
resultados.

En la oportunidad, compartió espacio con 
Edimca, que es uno de sus principales clientes 
en ese pais, dedicado a la distribución de 
productos en madera relacionados a la 
construcción, con más de 65 años en el 
mercado, 12 sucursales y 190 distribuidores. 

El principal objetivo fue exponer las 
principales aplicaciones y ventajas de los 
tableros estructurales LP OSB.

Exhibidor de aplicaciones LP OSB



LP reconoce el esfuerzo de sus trabajadores 
y  hace entrega anualmente de becas de 
estudio a alumnos destacados, respaldando 
el comprimiso de LP por mejorar la calidad 
de vida de los trabajadores y sus familias a 
traves de la educación.

Felicitaciones a todos los premiados.

LP entrega becas de 
estudio
La ceremonia se llevó a cabo 
el pasado 22 de abril en el 
casino de la empresa en la 
planta de Panguipulli

En LP, la educación 
es un tema relevante 
y entrega su apoyo 

mediante becas.

Marzo / Abril 2005 - Continuación

A su vez, capacitar al personal de Edimca y 
por supuesto, testear el mercado ecuatoriano 
y su curiosidad por conocer nuevas 
tecnologías asociadas a la construcción.

El resultado fue auspicioso,en primer lugar, 
ya que se constató la curiosidad que existe 
de conocer más acerca del sistema CEA, lo 
que abre una gran ventana para sus 
productos en ese pais.

Edimca tiene una red de distribución de 
productos en Ecuador y por ende, puede ser 
un excelente vehiculo para penetrar en el 
mercado.

Es un deporte que requiere trabajo en equipo,
tácticas de juego y ganas de pasarlo bién.

Los encuentros se han realizado en el parque 
Mahuida, los días sabado en la mañana, donde 
han participado los integrantes de LP y sus 
familias.

Los participantes fueron sorprendidos más de 
alguna vez por un tiro certero, rafaga de tiros 
al correr o verse capturados. No faltaron los 
kamikaze, snipers, fuego cruzado y sorpresas.

El paintball en LP
Este nuevo deporte ha sido 
acogido con entusiasmo



Los chilenos Antonio Poncell y Fernando 
Barrios se ubicaron en el tercer lugar en la 
categoría general de la XXVII versión del 
campenonato de veleros Clase Snipe, a bordo 
del LP Building Products, en la bahia de 
Algarrobo.

Chile logra, sin duda una de las mejores 
actuaciones con la dupla Poncell-Barrios, que 
logro conseguir 27 puntos, tras el asedio de 
la flota extranjera integrada por 19 
embarcaciones de Uruguay, Argentina y 
Brasil.

El proximo Campeonato Sudamericano de 
Veleros Clase Snipe se disputará el año 2006, 
en Córdoba, Argentina y esperamos estar 
presentes con el LP Bulding Products y 
reiterar nuestra destacada participación.

Chile logra tercer   
lugar a bordo  del	
LP Building  Products 
Un excelente resultado en el
Campeonato Sudamericano 
Clase Snipe, bahia de algarrobo

Record Producción 
Marzo 2005
LP Chile bate su propio record,
con más de 10.487 metros 
cúbicos

El rendimiento de la planta de Panguipulli 
ha superado todas las expectativas de 
producción de este tipo de planta, ya que en 
promedio, debería producir 9.000 metros 
cúbicos, pero ya en Marzo del 2004, la 
producción llego hasta 9.788 y en Marzo de 
este año a 10.487 metros cúbicos en productos 
LP, basados en la técnología del OSB.

Este nivel de producción supera con creces 
el promedio historico de este tipo de planta, 
con una curva de crecimiento que tiende a 
superar los 10.000 mensuales de manera 
sostenida durante el primer semestre del año 
2005. 

Esto se suma a los ya conocidos estandares 
de calidad, certificados por APA y los 
constantes ensayos que se realizan en LP.

Una destacada 
participación de la 

dupla Poncell-
Barrios a bordo del 

LP Building 
Products, que 

consiguio el tercer 
lugar en la 

competencia de 
Snipe a nivel 

Sudamericano.

El Snipe LP Building Products en Algarrobo

Logro bordado en las poleras del equipo LP.
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El pasado 17 de Mayo recibimos la visita del 
gerente general de Ebema, Sr. Miguel Korze 
y su grupo de gerentes regionales, los que 
conocieron de cerca el proceso productivo 
del OSB, controles de calidad y los altos 
estandares tecnológicos de los productos LP.

Se promueve la transferencia tecnológica a 
traves de visitas a la planta, asistencia técnica 
y un dialogo constante con nuestros clientes.

LP invita a Ebema
a conocer su planta en Panguipulli 
Como parte del programa de acercamiento entre LP y sus clientes.

LP produce calidad 
y genera un ambito 
grato de encuentro 

con sus clientes, en 
un dialogo que 

propicia la efectiva 
transferencia 
tecnológica.

Equipo gerencial de Ebema y LP en visita planta Panguipulli.
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Luego, en un grato almuerzo en la casa de 
gerencia en Panguipulli, se compartió una 
visión de futuro, de estrecha relación entre 
ambas empresas.



Mayo / Junio 2005 - Continuación

LP desarrollo un proyecto en dos Stands 
donde promovió el sistema constructivo CEA 
(Construcción Energitérmica Asísmica) 
presentando una gama de soluciones 
constructivas; todos los productos LP y las 
distintas aplicaciones, permitiendo 
incrementar el conocimiento y el uso de los 
productos por parte de profesionales del área 
y publico en general.

LOUISIANA PACIFIC  marco presencia en 
la Feria con su evento en general, contando 
con un Proyecto Moderno, Innovador e 
Interactivo, que además de poder 
experimentar los distintos espacios con sus 
distintas materialidades, centro la 
expectación de la Feria.

LP marco presencia en Edifica 2005

Innovación, Durabilidad y Tecnología
Los materiales LP como actores principales del sistema C.E.A.

Desde el 4 al 7 de 
Mayo, hubo una gran 
afluencia de publico 

en esta versión de 
Edifica 2005.

Durante la exposición, todas las áreas de la 
empresa se involucraron activamente,   
atendiendo eficientemente al público 
presente y creando nuevas expectativas de 
negocios.


